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Spar-Konto

ENGELKE bietet seit langem das soge-
nannte Warme-Konto an. Es bewahrt Sie
davar, hohe Heizdlrechnungen auf einen
Schlag bezahlen zu missen. Das Konto
funktioniert ganz einfach: Sie zahlen monat-
lich einen festen Betrag fur die kinftige
Heizéllieferung an (ahnlich wie bei Gas,
Strom und Wasser), und wenn Sie dann —
beispielsweise —im néchsten Frihjahr neu-
es Heizdl brauchen, ist es schon fast be-
zahlt. Zusétzlicher Vorteil: lhre An-
sparbetridge werden von uns mit 6% ver-
zinst!

Sprechen Sie mit uns Uber das Spar-Kon-
to. Wir rechnen lhnen, ausgehend vom in-
dividuellen Jahresbebedarf, Inre monatliche
Abschlagzahlung genau aus.

Probe-Briketts

PB ist eigentlich das wellweit bekannte
Kirzel fur Playboy. Bei ENGELKE steht es
jedoch flr Probe-Briketts. Haben Sie einen
Kamin? Dann lassen Sie sich bei der nach-
sten Heizél-Anlieferung von unserem Fah-
rer so ein Probe-Blndel aushandigen. Ko-
stenlos! Sie werden staunen, wie prima sich
die Briketts anstelle von Holzscheiten ver-
heizen lassen.
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Auf dem Heizélmarkt ist der Teufel los.
Wer im Laufe des Jahres bei steigenden
Preisen kein Heizdl zukaufen wollte, wer
auf wieder glnstigere Preise hoffte, der
wird jetzt richtig zur Kasse gebeten. Nicht
von uns!

Nicht von uns, denn als letz-
tes Glied in der Lieferkette ha-
ben wir praktisch null EinfluB auf
die Olpreise. Wir kénnen Heiz-
6l selbst nur zu Konditionen ein-
kaufen, die mir— um es mal def-
tig auszudriicken — gewaltig
stinken.

Manche unserer Kunden
glauben dennoch, wir verdien-
ten uns eine goldene Nase. Von
wegen! Wir verdienen am Heiz-

&l derzeit weniger als in norma- Peter Engelke: ,Eine
len Zeiten — und sind obendrein Fruhwarnung war un-

noch taglich dem allerdings teils méglich.
verstdndlichen Unmut unserer Kunden
ausgesetzt. Zum Beispiel dem Vorwurf, wir
hatten frihzeitig auf die steigenden Preise
aufmerksam machen mussen.

Glauben Sie mir: Wenn ich nur eine lei-
se Ahnung von der Entwicklung gehabt
hatte, Sie und alle anderen wéren von mir
mit einer Sonderausgabe von "ENGELKE
aktuell* alarmiert worden. Doch was auf
dem Olmarkt morgen ablauft, das weil3 nie-
mand, letztendlich nicht einmal die Bosse
der groBen Mineraldl-Gesellschaften.

Drei Faktoren kann man fir den horren-
den Anstieg des Heizdlpreises in Deutsch-
land verantwortlich machen: Erstens die
héheren Forderungen der Olférderlander —
an ihrer Spitze die OPEC -, die allesamt
die weltweit groBe Nachfrage ausnutzen.
Zweitens das miserable Kursverhéltnis
Dollar/DM bzw. Euro; Sie wissen, dai3 Ol
international in Dollar bezahlt werden muf3.
Und drittens die vielen fast leeren Tanks
bei den Verbrauchern, aus denen sich au-
tomatisch und zusétzlich ein preistreiben-
der Nachfrage-Boom aufbaut.

Wie auch immer, kann man sich nicht
doch vor Extrem-Preisen schitzen? Man
kann, kurz-, mittel- und langfristig. Meine
Tips:

Probieren Sie aus, ob Sie Ihre Heizung
nicht etwas herunterdrehen kénnen. Ein
einziges Grad Temperaturabsenkung im
Haus reduziert den Heizolverbrauch um
fast 6%!

Bestellen Sie jetzt erst einmal eine Teil-
menge, um das aktuelle Problem zu I6sen.

Modemisieren Sie lhre Heizungsanlage,
wenn sie alter als zehn Jahre ist. Moderne
Olheizungen verbrauchen im Vergleich zu
Oldies bis zu eindrittel weniger Heizol! (Sie-
he auch Grafik rechts.)

In diesem Zusammenhang: Flllen Sie
den kurzen Fragebogen auf der Riickseite

von ,ENGELKE aktuell” aus, schneiden Sie
ihn ab, stecken Sie ihn in ein Kuvert und
schicken Sie ihn uns zu. Wir analysieren
dann lhre Anlage, machen lhnen gegebe-
nenfalls — unverbindlich — einen Moderni-
sierungsvorschlag und schrei-
ben Ihnen auf jeden Fall fur lhre
Muhe DM 5,00 gut. Ziehen Sie
die 5 Mark einfach von der
nachsten Heizdlrechnung ab.

Vierter Vorschlag: Pokern Sie
grundsatzlich nicht mehr bei Ih-
rer personlichen Heizdlbevor-
ratung. Kaufen Sie dann Heiz-
ol, wenn Sie es brauchen. Uber
die Jahre hinweg kommen Sie
so mit Sicherheit auf einen ver-
ninftigen, akzeptablen Durch-
schnittspreis. Allerdings, sollte
der Heizolpreis mal wieder ganz
unten sein — und das wird pas-
sieren! —, dann langen Sie kurzentschlos-
sen zu. Die Taube im Tank ist besser als
der Spatz auf dem Schomstein...

Vielleicht trostet Sie das: Wer in Berlin
mit Gas heizen muB3, dem geht es, was den
Preis betrifft, a la longue noch schlechter
als lhnen.

Wann soll die Ulheizung
modemisiert werden?




Auch
Strom
kommt

kiunftig von

ENGELKE

Ihr jahrlicher Strombe-
darf liegt bei 1.500 Kilo-
wattstunden oder hdher?
Dann sollten Sie noch heute und
unbedingt mit uns, mit ENGELKE,
sprechen. Denn: Wir handeln ab
sofort auch mit Strom!

Ehe wir zu den Einzelheiten kom-
men, ein Preisbeispiel:

Bei unserem sogenannten Fami-
lienpaket kosten 3.750 kWh nur
DM 989,99. Und jede daruber hin-
ausgehende Kilowattstunde nur
DM 0,2499. Zahlergebuhren, Steu-
ern obendrauf und so weiter gibt es
nicht!

Klar und absolut garantiert:

® Die Stromlieferung erfolgt sicher
und reibungslos. Ohne Arger
durch die BEWAG.

® Sie bekommen keinen Atom-
strom!

® Gegen Aufpreis liefern wir ,gr-
nen“ Strom aus Wasserkraft oder
Windanlagen.

® Gewerbliche Stromverbraucher
werden nach individuell ausge-

handelten Son-
dertarifen versorgt.
@ Mit der Umstellung von threm
bisherigen  Stromlieferanten
BEWAG auf uns haben Sie nichts
zu tun. Das erledigen wir fur Sie.

Was steckt dahinter? Dahinter
steckt die National Energy Services
AG, kurz NES, ein riesiges Unter-
nehmen, das sich weitgehend im
Besitz des deutschen Brennstoff-
und Mineralélhandels befindet.
Sinnihrer Grindung war und ist es,
Strom preiswerter anzubieten, als
es die (bisher) monopolistisch agie-
renden bekannten Versorgungsun-
ternehmen tun. Und tatsachlich
werden Sie bei einem Wechsel zu
uns, zur NES, viel, viel Geld spa-
ren.

Wie kommen wir zusammen?
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Ganz einfach. Lesen Sie den bei
liegenden Prospekt in Ruhe durch.
Sollten Sie danach noch Fragen
haben, rufen Sie mich, Peter En-
gelke, personlich an.

Ansonsten: Auftrag und Vollmacht
ausfullen,die letzte Stromrechnung
der BEWAG wegen der far uns re-
levanten Daten dazupacken und al-
les an uns, an ENGELKE, abschik-
ken.

Ubrigens: Ihr alter Stromzéhler wird
nicht abgeklemmt; er bleibt dran!

Wenn Sie beim Heizdlpreis nicht
sparen kénnen, dann wenigstens
bei den Stromkosten. Denken Sie
energie- und kostenbewusst!

Die Datenkarte gegen hohe Heizkosten und mit der Heiermann-Gutschrift

Kundenanschrift
Name, Vorname

PLZ/ Ort

Telefon

J 1.Wie alt ist lhre Olheizungsanlage?

Einbau des Kessels

Einbau des Brenners

2.Erfiillt Ihre Olheizung laut Schornsteinfeger-Protokoll bereits den aktuellen

Grenzwert fur den Abgasveriust?

| lJa __ Nein, meine Heizung muB den geforderten Grenzwert ab 200

3.Welche Tankanlage haben Sie?

Einbaujahr Volumen
Tanktyp . |Erdtank | Batterietanks
Material . |Stahl | Kunststoff

4 ,Wer ist Ihr Heizungsbauer?

Firma, Ort _

einhalten.

Liter

_| Standortgefertigter Kellertank
|GIK

Haben Sie mit dieser Firma einen Wartungsvertrag?

_lJa | Nein

Letzte Inspektion war__



